
Wie hat sich die Umsetzung 

auf Sie und/oder Ihre Um-

gebung ausgewirkt?

Dank der besseren Organisation 

profitieren meine Mitarbeiterinnen 

und Mitarbeiter ebenso wie ich per-

sönlich.

www.luciejungi.ch

Was war der Grund für das 

Training am Arbeitsplatz? 
Weil ich nach einem langen Ar-

beitstag oft den Eindruck hatte, viel 

gearbeitet, aber zu wenig Resultate 

erzielt zu haben.

Nutzen Sie das Gelernte?

Auf jeden Fall!

Welche Erwartungen hat 

das Training erfüllt?

Dank konsequenter Tagesplanung  

steigerte sich die Effizienz meines 

Tuns erheblich.

Wie empfanden Sie 

die Stoffvermittlung?

Klar, transparent und einfach  

nachvollziehbar.

Wovon haben Sie den 

grössten Nutzen?

Durch die neue, persönliche Ar-

beitsweise habe ich bedeutend 

mehr Ordnung, Zeit und Energie.
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Arbeitstechnik für 
den Cyberspace

Managertraining on the Job

Deskall Kommunikation ist 

eine professionelle Internet-

agentur und unser Partner 

für die Programmierung von 

Webauftritten. 

Ihre Ideen und Arbeiten überzeugen!
Bitte kontaktieren Sie mich. Ich bin vor allem interessiert am Thema:

p	 Akquisition	

p	 Werbung	

p	 Managertraining on the Job

Firma

Name

Adresse

PLZ/Ort

E-Mail

Internet

Ich bestelle das Buch «Neukundengewinnung basiert nicht auf

dem Zufallsprinzip».

p	 als E-Buch, dt., 86 Seiten,	 p	 als gebundenes Buch, dt.,

	 CHF 26.– 		  86 Seiten, CHF 67.50

markt wirtschaft markt wirtschaft

Bitte ausschneiden und faxen

Senden an Fax 062 544 15 10

Die Marktwirtschaft gefällt mir.
Mein Name

Meine E-Mail-Adresse

Bitte senden Sie jeweils auch ein Exemplar an

Firma

Name

Adresse

PLZ/Ort

Wir freuen uns über Ideen, Anregungen und Erfahrungen:

info@jpartner.ch oder Fax 062 544 15 10

«Wenn wir das Budget eines

Grosskonzerns hätten, wüssten wir

genau, wie wir es einsetzen würden.» 

Aber KMU müssen ganz anders werben. 

Genau auf diese Bedürfnisse ist unser

Internetauftritt ausgelegt.

 
Sehen Sie selbst : 
www.jpartner.ch

Könnte die Auftragslage besser sein?
Wenn es darum geht, in kurzer Zeit gute Neukunden zu 

gewinnen, ist die Telefonakquisition sehr effizient. 

Gerne führe ich bei Ihnen am Arbeitsplatz ein individuelles 

Coaching durch. Das Ziel ist eine Person, die gerne akquiriert 

und mit kalten Adressen Termine vereinbaren kann.

www.martingysel.ch

Wie bei vielen anderen Unter-

nehmen ist das Tagesgeschäft 

von Inhaber Rasmus Frei  

geprägt von kurzfristigen  

Terminen und unvorherseh-

baren Änderungen im Wo-

chenprogramm. 

Um besser damit umgehen zu  

können, interessierte er sich 

für unser Managertraining. 

Lesen Sie hier, wie er davon 

profitierte.  


