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Das Ruder fest im Griff

Die Firma Brosi & Co. AG ist das fithrende Dachdecker-
unternehmen im Gebiet von Klosters. Es legt grossen
Wert auf qualitativ hochstehende Handwerksarbeit,
bildete sich aber auch auf dem Gebiet der Energiebera-

tung konsequent weiter.

Wer im Bausektor arbeitet, der
weiss, wie hektisch es in dieser
Branche sein kann. Um trotz
dieser Umstinde das Ruder
immer fest im Griff zu halten,
absolvierte Geschiftsinhaber
Hansueli Keller Schmid unser

Managertraining.

1. Herr Keller Schmid, Sie
haben das Training am Ar-
beitsplatz Anfang Septem-
ber 2009 absolviert. Merken
Sie heute noch etwas davon?

Ja sehr, und zwar tagtdaglich.

2. Welche Teile des Trainings
erwiesen sich fiir Sie als be-
sonders wertvoll?

Vor allem Aufgaben abzuschlies-

sen, die man anpackt.

Bitte ausschneiden und faxen

3. Wie hat sich das Training
auf Thr Umfeld ausgewirkt?

Generell sind wir besser orga-
nisiert. Es herrscht ein ruhiger
Ablauf, d.h. weniger Hektik und
Nervositdt. Ich habe eine bessere
Ubersicht und bin selber weniger

chaotisch.

4. Was ist Thr ganz personli-
cher Nutzen daraus?

Es ist einfach ein sehr viel ange-
nehmeres Schaffen mit klaren

Zielsetzungen.

5. Wem wiirden Sie ein sol-
ches Training empfehlen?

Es gehort in die Grundausbildung
einer Fiihrungskraft und ist un-
glaublich einfach und nutzbrin-

gend. Trotzdem darf man nicht
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Die «Marktwirtschaft» gefallt mir.

Mein Name

Meine E-Mail-Adresse

Bitte senden Sie jeweils auch ein Exemplar an

Firma

Name

Adresse

PLZ/Ort

info@jpartner.ch oder Fax 062 544 15 10

{¢{Man MUSS das
Training absolviert
haben - Frau Jungi
klingt einem noch
lange in den Ohren
nach.))

glauben, dass es reicht, davon zu

wissen.

6. Was mochten Sie ausser-
dem noch erwiahnen?

Man lernt bei diesem Training, wie
das Zeitmanagement in der Praxis

tatsdchlich funktioniert.

www.brosi-bedachungen.ch

Geben Sie mir 1 Stunde und ich
zeige lhnen, was tatsachlich
hinter diesem Phanomen steckt.
Melden Sie sich fiir einen
unverbindlichen
Présentationstermin.
Lucie Jungi-Saner
Managertrainer
Tel. 062 544 15 15
lucie.jungi@jpartner.ch
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a Managertraining

Ihre Ideen und Arbeiten Uuberzeugen!

Bitte kontaktieren Sie mich. Ich bin vor allem interessiert am Thema:

dem Zufallsprinzip».
: (3 als E-Buch, dt., 86 Seiten,
CHF 26.-

Ich bestelle das Buch «Neukundengewinnung basiert nicht auf

(3 als gebundenes Buch, dt.,

86 Seiten, CHF 67.50





