
Stilvoll organisieren

Managertraining
Für mich ging es voll und ganz auf. 

Ich habe es nie bereut.

Wie empfanden Sie 
die Stoffvermittlung? 
Für mich war sie sehr gut. 

Wie nutzen Sie das 
Gelernte? 
Bin ruhiger und strukturierter. Ma-

che Sachen nun bis zum Schluss. 

Nehme mir Zeit zum Delegieren. 

Dies alles resultiert in einer Ent-

schleunigung.

Worin besteht Ihr grösster 
Nutzen? 
In meiner Zufriedenheit und in 

mehr Zeit für meine Frau, die Kun-

den und die Mitarbeiter.

Daraus resultieren mehr Aufträge! 

Gibt es noch etwas, das Sie 
sagen möchten? 
Ich fand es super, dass Sie mich die 

2 bis 3 Wochen unmittelbar nach 

dem Training via Mail begleitet ha-

ben und sich interessiert haben, wie 

es mir geht. Es kam nicht einfach 

nur die Rechnung und damit basta.

www.brodbeck-ag.ch

Kompetente Beratung und ein-

wandfreier Service stehen im Mit-

telpunkt. 

Dank eines erfrischend ande-

ren Ladenkonzepts und der an-

spruchsvollen Inneneinrichtung 

entwickelte sich das Geschäft im-

mer mehr zu einem gefragten 

Begegnungs- und Kompetenz-

zentrum für Bauherren, Lie-

genschaftsverwalter und Archi-

tekten.

Aufgrund seiner Kundenori-

entiertheit findet der Inhaber, 

Claudio Mascetti, wenig Zeit 

für das administrative Tagesge-

schäft. Er hielt Ausschau nach 

einer Möglichkeit zur Effizi-

enzsteigerung und hat sie bei 

uns gefunden.

Was war der Grund für das 
Training am Arbeitsplatz? 
Meine Suche nach mehr Zeit. Zeit 

für die Kunden, die Mitarbeiter, für 

mich selber und mein Umfeld. 

Haben sich Ihre 
Erwartungen erfüllt?   

Die Firma Brodbeck AG ist der führende Berater und 
Lieferant auf dem Gebiet der Bodenbeläge und Orient-
teppiche in der Region Biel-Seeland und neu mit einem 
Verkaufsbüro in Bern.  
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Bitte ausschneiden und faxen

Die Marktwirtschaft gefällt mir.
Mein Name

Meine E-Mail-Adresse

Bitte senden Sie jeweils auch ein Exemplar an

Firma

Name

Adresse

PLZ/Ort

Wir freuen uns über Ideen, Anregungen und Erfahrungen:

info@jpartner.ch oder Fax 062 544 15 10

 Geben Sie mir 1 Stunde und ich 
zeige Ihnen, was tatsächlich 

hinter diesem Phänomen steckt.
Melden Sie sich für einen

unverbindlichen 
Präsentationstermin.

Lucie Jungi-Saner
Managertrainer

Tel. 062 544 15 15 
lucie.jungi@jpartner.ch

Ihre Ideen und Arbeiten überzeugen!
Bitte kontaktieren Sie mich. Ich bin vor allem interessiert am Thema:

p	 Akquisition

p	 Werbung

p	 Managertraining

Firma

Name

Adresse

PLZ/Ort

E-Mail

Internet

Ich bestelle das Buch «Neukundengewinnung basiert nicht auf

dem Zufallsprinzip».

p	 als E-Buch, dt., 86 Seiten,	 p	 als gebundenes Buch, dt.,

	 CHF 26.– 		  86 Seiten, CHF 62.50
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Senden an Fax 062 544 15 10




